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Region Gotland Bredbandsstrategi 2010-2015
1 Vision

Utbyggt bredband som tdcker hela Gotland dr en prioriterad utvecklingsfraga. Hela
Gotland skall kunna leva och utvecklas. Naten skall vara 6ppna och operatérsneutrala.

* Region Gotland avser att uppfylla regeringens mal i den nya Bredbansstrategin for
Sverige: "2020 bér 90 procent av alla hushall och féretag ha tillgdng till bredband om minst
100 Mbit/s".

* Region Gotland avser att nd malet "bandbredd om minst 100 Mbit/s, symmetrisk
access, for alla pa Gotland till 2015.

* Pa huvudorterna och i omraden av sdrskilt intresse for nyetablering/inflyttning
skall bandbredd upp mot 1 Gbit/s kunna erbjudas.

2 Utvecklingsstrategi
2.1 T samverkan mot framtiden

For att kunna uppna Region Gotlands mal mdste en utbyggnad ske i samverkan mellan
Region Gotland, Ldnsstyrelsen pa Gotland, marknadens aktsrer, fastighetsdgare,
socken-, kvarterssamverkan, LRF och Hushallningssdllskapet.

2.2 Marknadens vdag mot framtiden

Madlet férutsdtter en infrastruktur med fiber anslutning allt ndrmare
slutanvandaren. For detta behéver optofiberndtet kompletteras och fiberutbyggnad
ske i socken fran en central punkt till alla fastigheter.

Parallellt utvecklas tradlésa tekniker fér att ge hogre dverforingshastigheter och
battre utnyttjade av frekvensutrymmet. Mobilsatsningen genomfors av
marknadskrafterna. Behovet av fiber for mastfortdtningen bor samordnas med ovrig
utbyggnad.

3 Genomférande
Utgdngspunkten dr att det idag finns ett gemensamt intresse och tilltro till

madjligheterna for en bred samverkan kring utbyggnaden av ett omfattande fiber- och
mobilndt pd Gotland.
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3.1 Organisationsmodell

SP SP SP

Nationell KO
Projektorganisation Ekonomisk Férening
Fibernit Hela Gotland Niitdgare
under uppbygnadstiden )
sedan liggs den ner Sockenparaply inkl GK
Socken Socken Socken GK

Notera att projektorganisationen endast kvarstar under uppbyggnadsskedet.

Agandet av de lokala néten ligger kvar hos socknarna men samordnas i en gemensam
sockenparaply-organisation (aktiebolag/ekonomisk férening). | sockenparaplyet - ingar
representanter for socknar som byggt ut-, just bedriver utbyggnad av sockennéit,
Hushallningsséllskapet, LRF nagon representant for stérre fastighetsédgare och Gotlands
Kommun.

Sockenmodellen mdéjliggér for varje socken att anpassa sitt val av bindningstid och
tjdnsteutbud efter sockens eget behov vid avtalstecknande med en tjdnsteleverantor.

Avtal tecknas mellan sockenparaplyet och en ndtdgare som kan garantera tjidnster (ett
nummer for kunden) som omfattar support, visning, drift och framtida investeringar,
inklusive serviceavtal.

Socken / sockenparaplyet tecknar dven avtal med en Nationell KO (kommunikations
operatdr). Avtalet med KO bér kompletteras med krav pa att KO skall se till att antalet
tjénsteleverantérer utbkas.

Det dr viktigt att ndr en sockengrupp har anlagt sitt ndt sa maste det finnans en
anslutning och tjdanster som man kan koppla upp sig mot.

3.2 Finansiering
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Gotland har ca 57 000 fast boende, med mycket spritt boende éver hela landsbygden.
Gotland har flera mindre telestationer med ett fatal abonnenter. Totalt finns ca 28 000
hushall varav 20 000 pa landsbygden inklusive ca 9 000 fritidshus.

- Bredbandssatsningen omfattar hela Gotland, inklusive fritidsboende, med fiber till
samtliga hushall, utom i Visby (dar marknadskrafterna bedéms klara av en utbyggnad) dvs
totalt 20 000 hushall, klart 2015. Fordelat pa socknar skulle genomférandet av 35-50
sockensatsningar motsvara en tackning av hela landsbygden.

Kostnaden att ansluta ett hushall beréknas i snitt ligga kring ca 20 - 25 000 SEK.

Den totala investerings-volymen beréknas till ca 400 - 500 miljoner SEK, utéver hushallens
dagsverken och kostnader nétdgare har for att komplettera den befintliga
basinfrastrukturen med en framdragning av en anslutningspunkt till en central lokal i
socken.

Under férutsattningen att investeringen ar av rimlig storlek (ca 15 000) och att socken
erbjuds ett bra tjansteutbud till ett konkurrenskraftigt pris (< 300 / manad)de tva viktigaste
faktorerna for att héja anslutningsgraden.

En uppskattning, baserad pa erfarenheterna av sockensatsningen 2009, talar for att:
ca 60 % hushallen direkt gdr med vid en anslutningsavgift pa 15-20 000
ca 90 % nar man Vid en anslutningsavgift kring 10-15 000.

En hdg anslutningsgrad underlattar framkomligheten nér fibern skall dras och bidrar
darmed till en béattre kostnadsbild fér socken i sin helhet.

3.3.1 Finansiering enligt “socken” modell

*  Socken- kvarter- och fastighetsagare bidrar med....
— anslutningsavgift

— egeninsats
— dagsverken
- markupplatelse

— abonnenten betalar darutéver en manadsavgift for den/de tjanster man
abonnerar pa
. Marknadsaktorer ....
— natagare anlagger - hyr fiber fran station till punkt i socken
— operator & innehallsleverantér / hyra fiber av natagare

- operatdr & innehallsleverantér ger bidrag for ror/fiber/utrustning till
sockensatsningen i foérhallande till den av socken accepterad bindningstiden for
kommande digitala tjanster

. Offentlig finansiering
— totalt ca 30-35 miljoner
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